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PreguntasEquipo de gestión +30 años de experiencia
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Al final de la presentación contestaremos a todas las preguntas que podéis enviar a 
través del apartado “ preguntas y respuestas”, serán anónimas.

PreguntasPreguntas
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PreguntasEstrategias gestionadas: Iberia & Europa

Santalucía Espabolsa Santalucía Ibérico Acciones Santalucía Eurobolsa Santalucía Europa Acciones

Política de inversión Renta Variable España Renbta Variable Iberia Renta Variable Eurozona Renta Variable Europa

Fecha lanzamiento 30 de enero de 2001 22 de mayo de 2015 30 de enero de 2001 10 de marzo de 2017

Comisión de gestión 0,45% 0,75% 0,55% 0,55%

Benchmark Ibex 35 NR 85%Ibex35 NR + 15%PSI20 NR Eurostoxx 50 Stoxx Europe 600

Patrimonio 130M EUR 75 M EUR 187 M EUR 26 M EUR
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PreguntasFilosofía de inversión
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Preguntas¿Qué es calidad?: +Retorno -Riesgo 

Grandes barreras de entrada: Oligopolios, monopolios.

Crecimiento estructural (precios y/o volumen).

Compra repetida no discrecional.

Capacidad de reinversión de capital a altas tasas.

Bajo endeudamiento.

No deterioro en la g.

Históricamente las compañías de calidad han demostrado consistentemente mejores resultados que otras 
estrategias: la prima de calidad es PERMANENTE, no cíclica.
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PreguntasRentabilidad ajustada al riesgo

*Datos a 1 año por citywire a cierre de mayo de 2022

SANTALUCÍA EUROBOLSASANTALUCÍA IBÉRICO ACCIONES
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PreguntasEvolución fondos de inversión vs. Índices de referencia

*Datos a  8 de julio de 2022
**Rentabilidades para la Clase A de los fondos 

c

2021 YTD
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PreguntasEvolución fondos nacionales vs. Peers: TOP 5 Santalucía Ibérico Acciones



13

PreguntasEvolución fondos europeos vs. Peers: TOP 5 Santalucía Eurobolsa
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PreguntasEvolución YTD: contribuidores y detractores

ESPAÑA EUROPA
Tubacex Tenaris

Caixabank Shell
Shell Total Energies
Galp Bayer

Sonae Atlantia

ESPAÑA EUROPA
Talgo Zalando

Atento Danieli
Allfunds Veralia
Inditex IMCD

Cellnex
Montana 

Aerospace
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PreguntasMovimientos en la estrategia española e ibérica 
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PreguntasMovimientos en las estrategias europeas
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PreguntasPrincipales posiciones 

SANTALUCÍA EUROPA 
ACCIONES

SANTALUCÍA 
EUROBOLSA

SANTALUCÍA 
ESPABOLSA

SANTALUCÍA IBÉRICO 
ACCIONES
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PreguntasDiploma
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PreguntasDiploma PLC: La compañía

› Distribuidor de productos de valor añadido para farmacéuticas e industriales.

› Fundada 1931

› £2.970M de capitalización

› 3 divisiones

› Descentralización en toma de decisiones

› 40% EEUU, 40% Europa, 20% Canadá/Australia

› Productos bajo coste y críticos, comprados vía OPEX (recurrencia)

› ROCE >20%, FCF/Ventas 14%, BPA medio +12%, P/E fwd 23x
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PreguntasDiploma PLC: Divisiones
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PreguntasDiploma PLC: Life Sciences
› Distribuidor de productos de valor añadido para farmacéuticas e industriales.

› 23% ventas, 27% EBIT

› Canadá, Australia y crecimiento en Europa

› Acuerdos de distribución a largo plazo

› Instrumentos (1/3) y consumibles (2/3) para cirugías y pruebas diagnósticas

› Particularidad demográfica y geográfica Australia y Canadá dificulta competencia
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PreguntasDiploma PLC: Controls

› 45% ventas, 45% EBIT

› Componentes industriales, cableado, conectores y cierres

› Distribución a todo tipo de industrias: Aeroespacial – Alimentación – Renovables

› Reciente adquisición Windy City Wire

› Servicio posventa, soluciones técnicas a medida
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PreguntasDiploma PLC: Seals

› 32% ventas,29% EBIT

› Cualquier interfaz entre componentes que impida una fuga

› Entrega 24h en todo el territorio americano

› Ventaja competitiva de escala

› Requiere más inventario

› Servicio posventa, soluciones técnicas a medida
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PreguntasDiploma PLC: Mercado fragmentado, permite adquisiciones

› Compras <10x EV/EBIT, DPLM media 10 años 17x = arbitraje múltiplo
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PreguntasDiploma PLC: Tesis de inversión

› Gran generadora de caja, con beneficio contable de calidad
(100% FCF/beneficio neto)

› Oportunidades de reinversión

› Crítico para las industrias en las que opera

› Buen precio de compra

› Esperamos que siga componiendo a niveles superiores al
10%

› P.O. hoy: £33
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PreguntasInfineon
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PreguntasInfineon: Automotive division (ATV)
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PreguntasInfineon: Industrial power control (IPC)
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PreguntasInfineon:Power and sensor systems (PSS)
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PreguntasInfineon: Connectec secure systems (CSS)
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PreguntasInfineon: Diversification
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PreguntasInfineon: Source of revenue
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PreguntasInfineon: Long term opportunities
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PreguntasInfineon:
› Lider en los mercados donde opera.

⌐ Leader in the markets where it operates.

› Altas barreras de entrada, especialmente en el área de Automoción dados los tiempos y 
requisitos de testeo.

⌐ High barriers to entry, especially in the Auto division since testing times are much longer 
(reliance).

› Las industrias donde la compañía posiciona su product tiene perspectivas positivas de 
crecimiento.

⌐ End-markets have healthy growth prospects.

› Buena visibilidad en el negocio.
⌐ Good visibility.

› Márgenes operativos a lo largo del ciclo convergen a un nivel superior al histórico. Alrededor
del 19%

⌐ Average operating margins across the cycle are now set above historical levels. Around 
19%.

› Los clientes reconocen más lo crítico del producto. Consiguiendo mayor poder de negociación.
⌐ Now more critical to the customer. ASP should offset volume decline in the lower part of 

the cycle.
› En fase de inversion. Una vez finalizada la ampliación de capacidad el CAPEX se verá reducido.

⌐ Investment phase. Once expansion of two plants is finished. CAPEX reduction.

› FCF margin (%) > 10%

› TP ≈ 38.00€ (+70% incluyendo dividendos)
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PreguntasPreguntas



DISCLAIMER:


